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La realtà di Riso Scotti – Un’Azienda multicanale in forte crescita
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Un’azienda in forte crescita

Più di 150 anni di Storia e passione per il riso

Fatturato 2022
Delta vs. ultimi 5 

anni

RISO 
SCOTTI*

 € 210.810.026 +29,03%

TOT. 
GRUPPO

€ 290.000.000

VOLUMI 2022
Delta vs. ultimi 5 

anni

QUINTALI 822.951 3,84%

PEZZI 47.905.426 +3,95%

2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022

 50,000,000 € 

 70,000,000 € 

 90,000,000 € 

 110,000,000 € 

 130,000,000 € 

 150,000,000 € 

 170,000,000 € 

 190,000,000 € 

 210,000,000 € 

FATTURATO RISO SCOTTI SPA - ULTIMI 8 ANNI*

RISO DIVERSIFICAZIONE

*NB. – Esclusi dal fatturato vendite sfusi a riserie, sottoprodotti, B2B, intercompany



RETAIL SCOTTI VS 
MARCHI PER CONTO

RISO VS 
DIVERSIFICAZIONE

7

77%

23%

RETAIL FOOD SERVICE

75%

25%

ITALIA ESTERO

La Composizione del Fatturato – Le divisioni strategiche

69%

31%

RETAIL MARCHI PER CONTO

RETAIL SCOTTI VS 
FOOD SERVICE

ITALIA VS ESTERO

Strategia
Multimerca

to

Strategia
Multicanal

e

Strategia
Multiclient

e

Strategia 
Multicatego

ria

RISO DIVERSIFICAZIONE

60%

40%
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Riso Confezionato
19,3%

Riso Integrale
43,9%

Risotti Dry 

sui Risotti Premium

51,1% Bevande 

base Riso

40%

Gallette 

base Riso

15,1%
Crackers base Riso

sui Funzionali

21,7%
Olio base Riso

su Speciality

28,4% Riso Food Service
72%

Il nostro ruolo sul mercato – LEADER e/o CO-LEADER

LEADER 

comparto

BIO

LEADER

LEADER

LEADER

Fonte CIRCANA – Totale ITA I+S+LSP – AP Ago 2023
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Riso Scotti rappresenta l’eccellenza del food e la tradizione italiana in tutto il mondo.
 Siamo presenti in 75 Paesi. 

EUROPA

81,6 %

AMERICA

9,3 %

IL RESTO DEL MONDO

      9,10 %

Riso Scotti all’estero – Internazionalizzazione: Una priorità

LEADER del 
RISO da 

RISOTTO nel 
Mondo
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3 SCENARI IN FORTE EVOLUZIONE

STILI

ALIMENTARI



Fonte: Rapporto Coop

I CAMBIAMENTI
NEL RETAIL



Fonte: Rapporto Coop

Forte competitività nei prezzi

I CAMBIAMENTI 
NELL’ARENA COMPETITIVA



Fonte: Osservatorio 
Immagino

Negli stili alimentari

d’acquisto

, Vending Machine

I CAMBIAMENTI
NEGLI STILI ALIMENTARI



Orientarsi tra le 
possibili scelte 

strategiche




LA SCELTA: DIVERSIFICAZIONE QUALE ACCELERATORE DI CRESCITA 

Gli scenari alternativi per RISO SCOTTI
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COME FARE DELLA BUONA DIVERSIFICAZIONE

Gli scenari Alternativi per RISO SCOTTI



COME FARE DELLA BUONA DIVERSIFICAZIONE

di relazione con la GDO/il mercato/la rete commerciale



COME FARE DELLA BUONA DIVERSIFICAZIONE



2011 2018

RISO
INTEGR. 10’

2016

FANTASIA
INSALATE

SI 
CON RISO

Il nostro percorso verso la diversificazione correlata

160 ANNI DI STORIA 40% DEL NS FATTURATO
(+12% VS. ‘21)

60%

40%

VENERE

2022
>
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SODDISFARE I NUOVI BISOGNI 
NON PER INNOVARE

SUI SINGOLI PRODOTTI,
MA PER CREARE

PROGETTI DI FORTE VALORE



Il BISOGNO è la base da cui partire… Ma come identificarlo?
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Reale

Immediato nella sua lettura

Duraturo

Trasversale

Le caratteristiche tipiche del bisogno
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NASCONO QUINDI NUOVI BISOGNI
DA SODDISFARE CON NUOVI PROGETTI

Il contesto di mercato impone un cambiamento continuo

Il mondo sta evolvendo con velocità crescenti

Abbiamo detto che...
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Perché un PROGETTO è diverso da un PRODOTTO?

Il PRODOTTO non è più sufficiente
a soddisfare un bisogno moderno.

Occorre costruire un MODELLO 
capace di offrire:

• Esperienza di consumo
• Strategia di medio-lungo periodo
• Gamma di offerta completa

Un singolo PRODOTTO non viene vissuto con 
questi valori, perché spesso viene assoggettato 
ad una singola proposta, ma soprattutto non 
risponde al BISOGNO EMOZIONALE
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CASE HISTORIES DI SUCCESSO:

- SI’ CON RISO SENZA LATTOSIO
- VENERE ® L’ORIGINALE ITALIANO
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Sì Con Riso:
una case history 
di successo

Dal lancio nel 2019 ad oggi, il 
PROGETTO SI’ CON RISO ha 
sviluppato:

•22 Referenze nel mondo bakery, che 
coprono il bisogno di alimenti senza 
lattosio dalla colazione alla pausa 
snack

•12 Mio € di fatturato netto annuale

•15% dell’intera redditività aziendale 
(incrementale)
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Venere®:
una case history 

di successo

Esclusivisti dal 2022, VENERE ® è 
diventato per RISO SCOTTI:

•Un PROGETTO con 11 referenze
•10% del giro d’affari
•FORTEMENTE BARRIERATO grazie 
all’ESCLUSIVA MONDIALE
•Un ingrediente base per un forte 
progetto di innovazione caratterizzata 
ed unica
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Grazie!
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